28 ECONOMIA

SEGRE - DOMINGO, 23 DE JULIO DE 2006

Marc Moya y Angels Barqué p

ROSA CREUS
GOLMES

Las posibilidades que ofrece in-
ternet para ¢l comercio estin
siendo cada vez mds aprove-
chadas por los diferentes secto-
res, vy el agrario no es una ex-
cepcitn. Desde hace tres meses,
la pareja de Golmés Marc Mo-
vay Angels Barqué ofrece a tra-
vés del portal fruitesdellei-
da.com diferentes productos,

paran un envio de fruta.

COomo mnnznna_. pera, me tOEO'
ton, tomate, ZUmaos o aceite, en-
tre owros, con el compromiso de
entrega en ¢l domicilio del clien-
te en 24 horas.

Moya hacia tiempo que bus-
caba una formula alternativa pa-
ra vender fruta sin necesidad de
intermediarios, ofreciendo un
producto fresco y de calidad,
ademads de rentabilizar sus pro-
ducciones v encontrd ¢l cami-
no ideal en internet. Para poder
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ofrecer un abanico mas amplio
de productos, Mova y Barqué se
pusieron en contacto con oros
productores que les suministran
frutas v verduras que ellos no
cultivan, como por ¢jemplo los
tomates. La pareja trabaja una
superficie de unas 50 hectdreas
de frutales v olivos, moviendo
una media de un millén a un
millén y medio de kilos al afo.

De momento, explican que su
negocio es la venta al deralle,

con clientes de Barcelona, Hos-
pitalet y Valencia, entre otras
ciudades, aunque uno de sus
objetivos s llegar a cualquier
punto de Espafa. Otro de los
provectos de fruitesdelleida.com
es establecer convenios con co-
legios v residencias, entre otros,
a los que les suministrarian sus
productos.

Esta joven pareja hace una va-
loracidn muy positiva de estos
tres meses de funcionamiento,

Angels controla los pedidos desde estos ordenadores.

Fruta de Lleida directamente a casa por la red

Una pareja de Golmés vende su produccion, zumos, verduras y aceite a través de una web

con un moviendo de entre 50 a
75 kilos de fruta semanales.

Otra de las curiosidades que
ofrece esta nueva empresa s
plantear la oportunidad a los
clientes de poder recoger la fru-
ta ellos mismos directamente
des de las fincas de Moya como
una formula de acercar la rea-
lidad del campo a los clientes.
Ademas prevén ofrecer excur-
siones guiadas, para grupos de
6 o 7 personas.e



