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Marc i i ﬁ.n;alnBarq

preparen una comanda de fruita.

L"Angels controla les comandes des d’aquests ordinadors.

Fruita de Lleida directament a casa per la xarxa

Una parella de Golmés ven la seua produccio, sucs, verdures i oli a través d’'un web

ROSA CREUS
GOLMES

Les possibilitats que ofereix In-
ternet per al comerg cada vega-
da son més aprofitades pels di-
ferents sectors, i l'agrarino n’és
una excepeid. Des de fa tres me-
50, la parella de Golmés for-
mada per Marc Moya i Angels
Barqué ofereix a través del por-
- tal fruitesdelleida.com diferents
productes, com pomes, peres,

préssecs, tomartes, sucs o oli, en-
tre altres, amb ¢l compromis
d’entrega al domicili del client
en 24 hores.

Moyi feia temps que busca-
va una férmula alternativa per
vendre fruita sense necessitat de
mediadors, oferint un produc-
te fresc i de qualitat, a més de
rendibilitzar la seua produccid,
i va trobar el cami ideal a Inter-
net. Per poder oferir un ventall
més ampli de producres, Moya

i Barqué es van posar en con-
tacte amb altres productors que
els subministren fruita i verdu-
res que ells no conreen, com per
exemple les tomates. La parclla
treballa una superficie d’unes
cinguanta hectarees de fruiters
i oliveres, 1 mou una mitjana
d’un milidé o un milié i mig de
quilos a Pany.

De moment, expliquen que ¢l
seu negoci és la venda al detall,
amb clients de Barcelona, Hos-

pitalet iValéncia, entre altres ciu-
tats, encara que un dels seus ob-
jectius és arribar a qualsevol
punt d’Espanya. Un altre dels
projectes de fruitesdelleida.com
¢s establir convenis amb col-le-
gis i residéncies, entre altres, als
quas e¢ls subministrarien els
productes.

Aquesta jove parella fa una va-
loracid molt positiva d’aquests
tres mesos de¢ funcionament,
amb un moviment d’entre cin-

quanta i setanta-cinc quilos de
fruita setmanals.

Una alera de les curiositats
que ofereix aquesta nova em-
presa és plantejar I'oportunitat
als clients de poder recollir la
fruita ells mateixos directament
des de les finques de Moyi com
una férmula d’atansar la reali-
tat del camp als clients. A més,
preveuen oferir excursions gui-
ades per a grups de sis o set per-
s0nes.e



